臺灣菸酒股份有限公司
「99年第9至12職等從業人員（主管級）甄試」
試題用紙
甄試類別：主任（北京辦事處）
專業科目1：行銷管理
試題：
請回答下列問題(申論題，共三題，合計100分)

2、 一、何謂目標行銷（Target Marketing）？其步驟主要包含S（Segmentation）、T（Targeting）、P（Positioning），試說明行銷S-T-P的邏輯架構。（30分）
3、 台灣啤酒已正式進軍大陸市場，請您（一）就「市場分析」、「競爭者分析」、「商品分析」以及「消費者分析」四個面向，針對大陸市場進行「行銷市場背景分析」；（二）並提出您個人的行銷策略。（30分）
4、 假如您是台灣菸酒公司北京辦事處主任，您會依照那些原則來進行通路管理（Channel Management）？並請您依照台酒公司目前在大陸市場的現況，試擬一份「通路改進方案」。（40分）
